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Distributoren priorisieren
Investitionen in
Geschaftsmodellinnovationen

Eine aktuelle Studie zeigt, dass GroBhandler Investitionen
in Geschaftsmodellinnovationen priorisieren, um den
Wettbewerb zu Ubertreffen, Umsatze zu steigern und auf

sich wandelnde Kundenanforderungen zu reagieren.
Diese umfassen wesentliche Anderungen an bestehenden

Systemen sowie komplett neue Geschaftsinitiativen.

Viele Innovationen der letzten finf Jahre beginnen bereits,
eine Kapitalrendite zu erzielen und liefern signifikante
zusatzliche Umsatze.

Entsprechend steigen die Erwartungen an den Erfolg in den
kommenden finf Jahren.

Hier sind einige zentrale Erkenntnisse aus der

Studie, die die Bedeutung von Investitionen in
Geschéaftsmodellinnovationen fur Distributoren — heute und
in Zukunft — klar aufzeigen.
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63 % der Distributoren berichten,
Geschaftsmodell- 6 3% dass Geschaftsmodellinnovationen
innovation gewinnt an aufgrund von Marktverdnderungen an
Bedeutung Bedeutung gewinnen.
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Distributoren erhohen
ihre Investitionen in
Geschaftsmodellinovation
im nachsten Jahr

73 % erwarten, ihre Investitionen
in Geschaftsmodellinovation im
kommenden Jahr zu erhdhen.
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89 % nennen das Gewinnen von Marktanteilen und die Generierung
neuer Umsatze als wichtigste Motivation fiir Geschaftsmodellinnovation.

Die Differenzierung vom Wettbewerb und die Nutzung von
Kundenbediirfnissen zahlen ebenfalls zu den wichtigsten Treibern.
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Ein Drittel der Distributoren berichtet, dass 10-20 % ihres
Jahresumsatzes auf Geschaftsmodellinnovationen zurtickzufiihren
sind, die in den letzten flinf Jahren eingeflihrt wurden.
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Quellen:

"Business Model Innovation: Delighting customers and disrupting competitors to drive new revenue”, Modern Distribution Management (MDM)
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